12.10.07г.            Икономика на предприятието

                                           Търговия

Търговия на едро. Реализирайки произведената продукция производителя получава обществено признание чрез нетния размерна приходи от продажби на произведената и реализирана продукция. Попадайки в каналите на стоковото обръщение, продукцията се превръща в краткотраен актив наречен материален запас според Закона за счетоводството, а от гледна точка на сектор иконкмика представлява стоков запас.

Движението от производителя до търговеца на едро на произведената продукция се осъществява като се изполсват финансови инструменти: договори, лихвени проценти, ДДС и съответните им закони, акцизи и др., а от гледна точка наа стоковото обръщение. Това е първата фаза на стоковото обръщение- продукцията се превръща в стоков запас. Източници за формиране на стоковия запас могат да бъдат стоките придобити от внос или от местното производство. Продажбите от търговеца на едро на други физически и юридически лица срещу финансовите им средства се разглеждат като продажби на едро когато реализацията е междинна и материално- вещствените обекти подлежат на понататъчна продажба или преработка. Самите продажби се наричат стокооборот на едро, който е сбор от произведенията на реализираните количества стоки и техните пазарни цени. От счетоводна гледна точка те са НРППР+ДДС+МТА;
Стокооборот на едро: необходимо е да имаме покупко- продажба на стоки (материално- веществени обекти). Тази покупко- Продажба да се извършва от лица регистрирани по Търговския закон. Да е налице промяна на собствеността на стокатаи тази промяна да е свързана с междинна реализация. Трябва да е обезпечена с финансовите средства на клиента. Това обхваща втория стадии от сферата на стоковото обръщение.

Имаме различни критерии за класификации на продажбите.

- в зависимост от това дали стоките подлежат на понататъчна преработка или подлежат на понататъчна продажба, то стокооборота на едро бива:

+ Стокооборо на едро за извънпазарен фонд- обхваща продажбите от търговеца на едро на други производствени предприятия (продажба на платове от складове на търговеца на едро на дадено шивашко ателие).

+ Стокооборот на едро за пазарен фонд- продажбите от търговеца на едро на търговеца на дребно.
За всеки един показател (категория) отделните части изразени в конкретния размер представлява състава на показателя.

Стокооборота на едро= Стокооборота за извънпазарен фонд+ стокооборота за пазарен фонд. Структурата представлява относителния дял на всяка съставна част от общото 
Стокооборота на извънпазарен фонд  или    Стокооборот на пазарен
Стокооборот на едро                                       Стокооборот а едро

-в зависимост от това дали стоките преминават през складовете на търговеца на едро или директно се доставят от производителя до търговеца на дребно с посредничеството на търговеца на едро, като посредничеството се изразява в сключване на договори:

+ стокооборот складов- преминава през склада на търговеца на едро 

+ стокооборот платен транзит- от производителя до търговеца на дребно, на сделката се осъществява с помощта на търговеца на едро, той получава търговска отстъпка (надбавка, комисионна).
-в зависимост от това дали стоката напуска територията на предприятието или преминава от един склад в друг:

+ чист стокооборот- представлява  продажбите от търговеца на едро на други физически или юридически лица с цел крайна реализация.

+ въртешно- системен стокооборот- представлява продажбите между отделните звена на търговеца на едро. Тези продажби са свързани с извършването на разходи, които предопределят увеличаването на равнището на цената на търговеца на едро.

Коефициентът на звенност за търговеца на едро показва броя на звената, през които е преминала стоката в рамките на предприятието.

Колкото повече са звената толкова по- големи са разходите и по- висока е цената, а цената определя заедно с качеството конкурентността на стоката. Коефициентът е равен на стокооборота на едро разделен на чистия стокооборот  и  ако резултата е две- стоката е преминала през две звена в рамките на търговеца на едро.
Търговия на дребно. Обхваща последния стадии от сферата на стокооборота (3 стадии), когато стоките чрез покупко- продажбата между търговеца на дребно и потребителите, които могат да бъдат физически или юридически лица с колективно потребление т.е. стоката променя собствеността и престава да бъде стока и се превръща в продукт за потребление. Стокооборота на дребно представлява крайна размяна на материално- веществените обекти и материални услуги от регистрирани търговци на дребно по Търговския закон на крайни потребители, които могат да бъдат физически или юридически лица. Тази размяна е срещу финансовите средства на потребителите.
Стокооборот на дребно= СО нас+СОюл+СОму+СОдруги
