К У Р С О В А   Р А Б О Т А

на

Борислав Викторов Дойчинов

спец. Стопанска логистика, гр. 5507, фак. No. 975463

TEMA:

Анализ на зависимостта между приходи, разходи и печалба

обект на изследване: фирма “Български пощи” ЕАД

СЪДЪРЖАНИЕ

I. Теоретична част:


1. Анализ на логистичните разходи:



1.1. Класификация на логистичните разходи;



1.2. Основни икономически показатели за разходите;



1.3. Анализ на структурните изменения на  разходите.


2. Анализ на приходите (постъпленията).

 
3. Анализ на печалбата и рентабилността на стопанската единица.

II. Практическа част:


4. Организационна структура на “Български пощи” ЕАД.


5. Изчисляване на показателите от теоретичната част:



5.1. Показатели за анализ на разходите;



5.2. Показатели за анализ на приходите;



5.3. Анализ на печалбата.


6. Счетоводни документи (приложение).
1. Анализ на логистичните разходи:
Основна цел на логистиката е да доставя стоките и услугите до клиентите в точното време, на точното място при възможно най-ниски разходи. Измерването на тези разходи е от голямо значение за определянето на ефективността на логистичната система.

Логистичните разходи включват както разходи, които се осъществяват в сферата на производството, така и разходи, извършвани в сферата на обръщението. Всички разходи, които се извършват в сферата на обръщението се включват в логистичните разходи. От разходите, които са направени в непосредственото производство и се включват в себестойността на продукцията към логистичните разходи спадат само онази част от тях, която е предизвикана от движението на материалите в производствения процес. 

Информация за тези разходи можем да получим като използваме за информационна база баланса на междуотрасловите връзки (за дадена държава или отделна фирма), както и статистическа информация за средногодишната величина на материалните запаси. 


1.1. Класификация на логистичните разходи
Можем да определим 3 основни вида логистични разходи: разходи по запаси, транспортни разходи, информационни разходи.

А) Разходи по запаси – представляват голяма част от съвкупните логистични разходи, те имат пряко отношение към нивото на обслужване. Нивото на запас, което дадено фирма поддържа в отделни точки на логистичната си система, трябва да осигурява оптимално ниво на обслужване на клиента и едновременно с това да не се получава излишък от запас. При вземането на решения относно запаса трябва да се вземат под внимание следните типове разходи при поддържане и управление на складовия запас, които от своя страна биват:

А1) Разходи за поддържане на запас, които биват 4 вида:



А1.1) капиталови - тук е важно да си отговорим на въпроса: Какъв е смисълът на влагането на капитал в съхранението на запасите, при положение, че парите, нужни за този капитал могат да бъдат използвани другаде?

В практиката е много трудно да се определи приемлив размер на капиталовите разходи, всъщност доста фирми смятат определянето им повече за изкуство, отколкото за наука. Изчисляването на стойността на капитала може да стане посредством минималната очаквана норма на възвръщаемост на новите инвестиции. В този случай, фирмата може да взема решения относно запасите, аналогично на решенията относно рекламата, построяването на нови предприятия или въвеждането на компютърна техника. Нека за пример вземем, че една компания има средногодишна наличност от запаси на стойност    $ 300 000 и минималната й очаквана норма на възвръщаемост от инвестициите е 15%, то тогава капиталовите разходи биха били:

Кразходи = $300 000. 15% = $ 45 000.

В този случаи много е важен метод, по който се прави оценка на стойността на наличността от запаси, защото в случая тя се оказва критична относно капиталовите разходи. От тук можем да направим извода, че широко приетата счетоводна практика на оценяване на запаса по строго фиксирана  производствена цена не е приемлива при вземането на решения за запасите, защото повишението или понижението на нивото на запаса, финансово ще се отрази само на променливите разходи, но не и на фиксираните разходи. Ето защо капиталовите разходи трябва да се базират на точни и изчерпателни изчисления на разходните елементи, защото доста често изкушаваща осреднена стойност 25 %, посочена в повечето учебници, може да бъде не само заблуждаваща, но и може да предизвика неточни резултати при изчисленията.

 

А1.2) разходи за складово пространство – тази категория включва: разходи, свързани с придвижването на запасите (заплати на персонал, осигуряване и поддръжка на съответната техника), както и разходи свързани с поддръжката на склада: наем, отопление, осветление. Като че ли тук фирмите трябва да вземат под внимание по-скоро променливите, отколкото постоянните разходи, когато става дума за оптимизация на складовите разходи. Защото, когато наемаме обществен склад, на практика всички разходи, отнасящи се до съхранението и манипулацията на запасите варират правопропорционално на големината на самия запас, докато при складиране в собствен склад имаме фиксирани разходи, които не можем да оптимизираме (разходи по построяване на сградата например).

 

А1.3) рискови разходи – тук се включват:



- фира – загуба на част от свойствата на продуктите; кражби; разпиляване при манипулационни дейности;

 

- разходи п обслужване на запасите - разходи по застраховка и данъци – това перо от разходите по запаси е неизбежно, поради риска от загуба, кражба  или повреда на дадена част от запасите. В някои страни се налагат данъци, основани на месечната стойност на запасите на фирмата.


А2) Разходи по поръчване:



А2.1) Разходи по поръчване на суровини - проверка на величината на запаса, разходи по избор на доставчик, предаване и контрол на поръчката, проверка на доставената поръчка, осъществяване на плащанията;



А2.2) Разходи, поради необходимост от пренастройка на съоръженията, производство на експериментални бройки, коригиране на настройката на машините и др.



А2.3) Разходи поради дефицит:



- преки загуби от неосъществени продажби или от прекъсване на производството;



- глоби и неустойки;



- разходи за намаляване величината на дефицита и вероятността от възникването му.

Б) Транспортни разходи
За да извършим транспортна услуга, трябва да имаме предвид редица разходи за:

 
Б1) Собствен транспорт – тук се включват разходи за: труд (работна заплата), гориво, поддръжка, изграждане на терминали, администрация и др. Този разходен “микс”, ако можем да го наречем така, може да бъде разделен на две групи:

а) променливи разходи – тези разходи, които се изменят успоредно с промяната н услугата или обема на продукцията

б) постоянни разходи – остават непроменени и независими от стопанската дейност.

Разбира се, всички разходи могат да бъдат окачествени като променливи, ако разглеждаме един достатъчно голям период от време, в който реализираме огромен обем продукция или услуги, но в полза на ценообразуването в транспорта, практично е да причислим някои от разходи като постоянни, с оглед на “нормалния” обем операции на отделните превозвачи. Всички останали разходи се третират като променливи. Типични фиксирани разходи са изграждане на пътни настилки, терминално оборудване, и оборудване на транспортните средства, административни разходи. В променливите разходи можем да включим: разходи за гориво, работна заплата, поддръжка на превозните средства, разходи по вземане и доставяне на стоката. Това, разбира се, не може да бъде прецизно разграничаване между фиксирани и променливи разходи, защото има много съществени различия в методите за транспортиране и разходите имат различно разпределение, в зависимост от измерението, което изследваме. Съществуват две измерения, на които се базират транспортните норми за превоз: 1) превозно разстояние и 2) обем на превозваните стоки. Сумата на фиксираните и на променливите разходи дава стойността на общите разходи.

 
Б2) Нает транспорт – тук единствено трябва да имаме предвид тарифната ставка, която ни се предлага, и да съобразим кой от двата варианта (Б1 или Б2) ще ни е по-изгоден.

В) Информационно-управленски разходи:


В1) Разходи за изграждане и поддържане на информационна система, подаване, приемане и обработка на поръчките;


В2) Разходи, свързани с цялостното управление на потока – както при транспортиране, така и при покой; възнаграждение на управленския персонал, чиято дейност не може да се определи като разход по запас, транспортен разход или разход по обработка на поръчките.


1.2. Основни икономически показатели за разходите

За привеждането на анализа на разходите се използва информация от счетоводната отчетност. В сметките и подсметките се маркира цялото стойностно движение на разходите – общо, по отделни видове разходи и по отделни дейност. Но освен това е необходима и информация за други показатели като: обем на дейността, приходите, структурата на производството или на реализацията и др. 

Целта на икономическия анализ на разходите е да се разкрият настъпилите изменения – общо, в групите и в отделните видове разходи, и да се търсят възможност за тяхното намаляване при всяка стопанска дейност. Анализът на разходите се извършва в 3 направления, както следва:


- анализ на обобщаващия показател разходи на стопанската единица;


- анализ на разходите по групи на отчитането и наблюдението им – по икономически елементи, дейности, финансови разходи, извънредни разходи;


- анализ на дейности с отчитане на основните видове разходи и количествено отразяване на влиянието на специфично проявяващите се фактори при всеки отделен разход.

Във всяко направление се използват определени методики, които позволяват постигането на определената цел – да се търсят пътища и средства за наблюдението на разходите – общо, по групи и за всеки един такъв.

Анализът на разходите изисква определен начин на тяхното измерване. Тази икономическа категория се отчита с абсолютни и с относителни показатели. Анализът обхваща поотделно развитието и изменението на тези показатели.


Абсолютни показатели за измерване на разходите:
1. Сума на разходите:


а) абсолютна икономия;


б) абсолютен преразход.

Наличието на този показател позволява разходите да се обвързват с останалите стойностни показатели – с обема на дейността, с приходите, печалбата и т.н. Като абсолютен показател, тази сума е несъпоставима, поради причината, че не е свързана с обема на дейността.

2. Равнище на разходите – за да се избягнат тези проявления на абсолютния показател в практиката се въвеждат относителните показатели. Един от тях е т.нар. равнище на разходите, който обвързва сумата на разходите с обема на дейността и показва колко лева разходи се падат на един лев обем дейност:
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, където (РР – равнище на разходите; Р – сума на общите разходи; V – обем дейност). С този показател вече ще можем да сравняваме дейността на аналогични стопански единици. На базата на този показател, можем да определим следните производни показателя:


а) размер на намалението (увеличението) на разходите – представлява разлика между фактическото и между базисното равнище на разходите.
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Намаление ще е налице, когато равнището на разходите в отчетния период е по-ниско от базисното. Може да имаме налице абсолютен преразход, но всъщност на единица обем да е осъществена относителна икономия на единица обем, и обратно. При това относителната икономия влияе пряко върху печалбата – тя се увеличава със същата сума за сметка на влиянието на разходите като фактор за формирането й.


б) относителна икономия (преразход) – тя е се получава като относителната икономия (преразход) умножим по фактическия обем дейност:
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3. Темп на намаление (увеличение) – той изразява процента, с който са намалели (увеличили) разходите на единица или на сто лева обем дейност. Определя се като размерът на намалението (увеличението) се раздели на базисното равнище на разходите и се умножи по 100:
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Темпът на намаление (увеличение) е удобен за извършване на сравнения, особено когато няколко сравнявани обекта имат еднаква величина на размера на намалението (увеличението). Тогава оценката за това, кой от обектите е положил по-големи усилия за намаляване на разходи или при кого те са използвани най-лошо, се определя чрез темпа.


  1.3. Анализ на структурните изменения на разходите

Анализът на измененията в състава и структурата на разходите се провежда в различни направления. С разкриване на измененията могат да се направят твърде важни изводи по отношение на управлението и организацията на всяка дейност на стопанската единица, а също и да се оценяват взетите управленски решения.

При анализа на общите показатели сумата и равнището на разходите възможността за разкриване и количествено отразяване на влиянието на факторите е ограничена. Обикновено се изразява влиянието на обема (общо и по дейности). Количественият израз на това влияние се определя на базата на изчисляване на сумата на разходите, която съответства на изменението на обема. След това от фактическата сума на разходите се изважда коригираната и в зависимост от математическия знак се определя влиянието на обема върху сумата на разходите, както следва:
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, оттук влиянието на обема е: 
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Обемът на дейността не е в пряка връзка със сумата и с равнището на разходите. Тук е налице корелационна зависимост. Тя е резултат от нееднаквото реагиране на разходите при промени в обема на дейността. Една част от тях се променят пропорционално на измененията на обема (с еднакви темпове). Те формират групата на т.нар. променливи разходи. Другата част или не се променят или измененията са много по-слаби (наеми, амортизация, поддръжки и др.). Те формират групата на условно постоянните разходи. Именно това е причината при нормалното развитие на дейността и на разходите равнището им да намалява (на единица обем се падат по-малко разходи). Зависимостта на сумата и равнището на разходите от обема на дейността се изразява, както следва:
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Върху тази основа се определят уравненията, които изразяват най-добре зависимостта на разходите от обема. Зависимостта, отнасяща се до сумата на разходите се описва с уравнение на права: Y = a + b.x. С нарастването на обема, се увеличава и сумата на разходите. При посоченото равнище зависимостта между него и измененията в обема може да се изрази чрез уравнение на елипса:

Y = a + b/x.


   1.4. Анализ на отделните видове разходи

Тук ще се изследва влиянието на специфично проявяващите се фактори при различните разходи и при отделните дейности. В случая се търси начин да се изрази връзката между специфичните разходи и вида разходи, в които се проявяват.



1.4.1. Разходи за материали – те се определят, изхождайки от количеството на материалите (изразени в тон/кг или тонове) и средната стойност на единица натура, или:
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Връзката е пряко произведение от фактори и формира измененията в резултативния показател. За количествено изразяване на влиянието на тези фактори се използва индексно-факториалният анализ като адитивен и като мултипликативен.



1.4.2. Разходи за заплащане на външни услуги – най-голям дял от тях заемат тези, свързани със заплащане на транспортни услуги. В зависимост от конкретния начин на заплащане на транспортната услуга се проявяват различни фактори, които формират величината на тези разходи. Така ако се заплаща на тон/километър, разходите за транспортната услуга ще се формират под действието на факторите превозени товари в тонове, среднопревозно разстояние в километри, тарифа за заплащане на един тон/километър, допълнителни заплащания. Тези фактори се и зависимостта между тях се изразяват по следния начин:
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С метода на верижното заместване лесно се изразява влиянието на всеки един от посочените фактори, но тук имаме и повече възможности – тук се сравняват общо тарифираните тонове с реалните превози, отразени в пътните листове. Разликата е значителна, тъй като при тарифирането се взема товароспособността на автомобила, а не реално превозения товар. Така лесно може да се определи колко излишни тонове са заплатени като превози поради лошата организация и слабото използване на товароспособността на автомобилите.

Друг начин за заплащане на транспортната услуга е т.нар. кола/час. В този случай се заплаща времето, при което автомобилът е бил на разположение на кооперацията независимо от това, дали е осъществявал превози или не. В този случай сумата, а оттук и равнището на транспортните разходи се определя от часовете на ползване на транспортното средство и тарифата за заплащане на един час:
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Чрез метода на индексно-факториалния анализ се изразява количественото влияние на веки един от посочените фактори. Тук също с допълнителни изследвания могат да се определят броят на курсовете с товар (действителните превози) и времето, необходимо за извършването им.

Заплащането на транспортните услуги може да се извърши и на километър пробег. Сумата на разходите тук се определя от пробега в км (общ) и тарифата, или:
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1.4.3. Разходи за амортизация – те се определят от средната стойност на дълготрайните материални и нематериални активи и възприетата норма на амортизация:
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Тук може да дадем и оценка на амортизационната политика на фирмата – дали е ускорена, или не, доколко така приетите амортизационни норми намаляват печалбата, влияе ли това върху финансовата стабилност и др.




1.4.4. Разходи по заплати – тук се отразява изплатеният фонд работна заплата. Тук основните фактори са 2: средносписъчния брой работници и величината на средната работна заплата:
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Връзката тук е пряка – произведението от 2 фактора формира измененията в резултативния показател. За количествено изразяване на влиянието се използва индексно-факториален анализ – адитивен и мултипликативен.

2. Анализ на приходите (постъпленията)

Чрез всяка дейност фирмата реализира приходи. Те се формират по различен начин при отделните дейности приходите са резултат от продажбата на стоки и извършването на материални услуги. При това външното проявление на приходите е разликата между покупната и продажната стойност на стоката, която разлика по същество представлява търговската отстъпка, т.е. частта от принадената стойност, която производителят прави на търговеца за извършваната от него услуга по реализацията на стоките. По този начин разликата между двете цени – покупната и продажната, е цената на търговската услуга. Приходите могат да са от различни видове дейности: промишлена, дейност по изкупуване, транспортна дейност, финансова дейност. Независимо от източника приходът е изразен винаги в стойност. Върху тази основа се формира и общата икономическа категория “приходи” на стопанската единица. Можем да класифицираме приходите по икономическа същност и източник на формиране на приходи:


Приходи (постъпления)- общо:



а) приходи от продажби:



- приходи от продажби на продукция;



- приходи от продажби на стоки;



- приходи от продажби на услуги;



- приходи за бъдещи периоди;



- приходи от субсидии и дотации;



- други приходи.



б) финансови приходи:



- приходи от лихви;



- приходи от дялово участие;



- приходи от операции с движими ценности;



- приходи от валутни операции;



- други финансови приходи.



в) извънредни приходи:



- отписани задължения;



- получени глоби и неустойки;



- излишъци от материални запаси и други ценности;



- други извънредни приходи.

Анализът на приходите започва с изменението на общата им величина. Тя представлява сумата на приходите от отделните стопански дейности и финансови операции, извършени от стопанската единица. Промените в общата величина на приходите се анализират по общата схема, следваща основното методологическо изискване промените да се изследват от общото към частното. Започва се с определяне на измененията на приходите в абсолютни и относителни величини, сравнени с приетата за анализа база – предходната година, или план. Тези общи изменения се определят по следния начин:
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  - това е абсолютната величина на измененията в приходите.
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 - това е относителната величина на измененията в приходите.

Динамиката на приходите се разкрива чрез базисни и верижни индекси. Вследствие динамиката на приходите се сравнява с динамиката на обема (общия оборот) и с динамиката на разходите (темповете на изменение). От тези съотношения се определя и темпа на печалбата. Оттук може да се направят много изводи за съотношението приходи/обем дейности. Положително явление е налице, когато темповете на приходите са по-високи от тези на обема,, а темповете на разходите – по-ниски. При това положение ще имаме увеличение на относителния дял на печалбата. 


2.1. Средногодишен темп на изменение на приходите – този показател се основава не груба прогноза за промените в приходите, очаквани в близките бъдещи периоди:
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2.2. Равнище на приходите - при анализа на измененията в приходите, трябва да се има предвид, че за общия показател и за отделните дейности те се измерват относително. Относителният показател в случая отразява размера на приходите, падащи се на един или на 100 лв. от оборота. Същият представлява равнище на приходите, по отношение на общия обем дейност на стопанската единица. Определя се като отношение между сумата на приходите и оборота, умножено по 100:
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 - това е относителен показател, но по проявление бива стойностен. Върху тази основа могат да се разкриват измененията, настъпили в него, както и в сумата на приходите.

По-нататък ще изследваме настъпилите изменения в състава и структурата на приходите, които могат да са резултат от подобрена или влошена ситуация при осъществяване на стопанските дейности или на финансовите операции на фирмите. Приходите могат да бъдат анализирани по горепосочената класификация и за положително би се смятало, ако относителния дял на приходите от продажби нараства. По принцип това се смята за отражение за развитието на стопанската дейност и реализацията – нараства относителния дял на приходите от оборота.

Приходите могат да бъдат разглеждани и като сума от разходите и печалбата, като се изследва отношението разходи : печалба като се следи да не се допусне делът на разходите, което е признак за осъществяване на необосновани дейности..

Различията в съотношенията на елементите на приходите, когато се изследва общият показател, трябва икономически да се осмислят чрез изследване на тези съотношения по отделните дейности. За различните стопански дейности тези съотношения са различни и от относителния дял на обема в общия стопански оборот до голяма степен ще предопределя и установените фактически съотношения разходи : печалба в обобщения показател приходи на стопанската единица.

При анализиране на промени в състава и структурата на приходите, внимание трябва да се отделя и на измененията в приходите, несвързани пряко със стопанските дейности на дадената единица, в приходите за бъдещи периоди, в тези от неустойки, от излишъци на стоково-материални дейности и др.

За да се обосноват общите изменения, анализът по-нататък трябва да разкрие и количествено да изрази влиянието на основните фактори, довели до тези изменения. За това се използват различни методи в зависимост от възможността за изразяване на връзката между факторите и приходите. Измененията на състава на приходите и въздействието на всяка отделна част върху общия показател се представят по различен начин:
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(сума на приходите от продажби, финансовите приходи и извънредните приходи). Също така могат да бъдат представени като сбор от разходите и печалбата: 
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. Друг начин е представянето им като сбор от приходите от отделни дейности: приходи от търговска дейност, приходи от промишлена дейност, приходи от други дейности: 
[image: image21.wmf].
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Приходите могат да се изразят и като произведение от обема а дейността и равнището на приходите. По този начин се изразява връзката между абсолютния и относителния показател за изменение на приходите:


[image: image22.wmf]РПр

.

V

Пр

=


Върху тази основа се разкрива дали измененията в приходите се дължат на промени в обема и доколко последният е способствал за нарастването или за намалението им. Трябва да се има предвид, че равнището на приходите отразява основно измененията, предизвикани от структурни промени.

От друга страна структурните промени в самите приходи могат съществено да повлияят на измененията на обема на същите. Разкриването на това влияние се осъществява чрез следния показател


2.3. Индекс на структурните изменения – тук въздействие могат да оказват група фактори, свързани с приходите, но несвързани със структурните изменения. По тази причина се изчислява и индексът на постоянния състав.


[image: image23.wmf]å

å

=

=

=

n

1

i

i

0

i

0

n

1

i

i

0

i

1

.

изм

.

стр

)

Д

.

Пр

(

)

Д

.

Пр

(

I



[image: image24.wmf]å
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Най-силно изразено влияние върху формирането на приходите оказват измененията в обема и структурата при отделните стопански дейности. Влиянието на тези два основни фактора, които пречупват и отразяват въздействията на всички останали фактори и причини, може да се определи директно – без да се използват определени методи на анализ:
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Изменението на приходите под влияние на обема е равно на изменението на обема, умножено по равнището на приходите в базата и разделено на 100, а влиянието на структурата е произведението от изменението на равнището на приходите и фактическия обема, разделено на 100.

Въздействието на обема на стопанските дейности отразява влиянието на многобройни фактори и не е в пряка връзка с приходите, а връзката е от корелационен тип. Ето защо при анализа може да се използва и корелационно-регресионния метод. Приходите са функция от обема: Пр = f(V).

Върху тази основа чрез уравнение на права (освен в случаите, когато данните показват друга зависимост) се изразява количествено влияние на обема върху приходите – стойността на параметъра “b”:

Y = a + b.x

При извършването на различни дейности има известни различия при изчисляването на приходите и те са строго специфични за дейности като: търговия на дребно, транспортна дейност, изкупвателна дейност, промишлени дейности).

3. Анализ на печалбата и рентабилността на стопанската единица.

Анализът на приходите не може да даде отговор на въпроса какви натрупвания са се осъществили в стопанската единица в резултат от формирането им. В това отношение основно влияние оказват разходите с техните изменения в сума и в равнище. И за да се даде отговор на въпроса какво е финансовото състояние на фирмата, насочваме анализа към изучаване и отразяване на измененията в печалбата и рентабилността. Печалбата е най-важният финансов и оценъчен показател за дейността на стопанската единица. Ето защо анализът трябва да отрази измененията, настъпили в нея, и да определи влиянието на факторите, които са довели до тях. Като показател печалбата е стойностна величина. По същество тя се формира като разлика между приходите и разходите:

П = Пр – Р

Разглеждана  в този смисъл печалбата е част от приходите и се проявява като брутна и чиста. По начина на формиране печалбата бива брутна, включваща в себе си ДДС, данък върху печалбата (без кооперациите) и печалбата, която остава в стопанската единица (за разпределение). Под чиста се разбира остатъчната печалба след разплащанията от формираната брутна печалба (в случая това е печалбата за разпределение). Анализът на печалбата следва логиката на анализа на приходите и на всички стойностни показатели. Отразяват се измененията в печалбата при сравнение с приета база. Измененията се отразяват в абсолютна и в относителна величина:
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Динамиката на печалбата се изчислява чрез базисни и верижни индекси и се сравнява с динамиката на обема и на приходите и на разходите. Така изпъкват положителните или негативните отклонения в пропорциите между измененията на тези взаимообвързани показатели. При изпреварващ темп на печалбата спрямо обема е налице увеличаване на рентабилността. При по-високи темпове на нарастване на печалбата в сравнение с приходите и разходите налице е увеличаване на относителния дял на печалбата в приходите, а оттук – финансово стабилизиране на стопанската единица.

Определя се средногодишен темп на изменение на печалбата. Величината на същия може да се използва за изграждане на краткосрочна прогноза за развитието на този показател в следващия период. Така прогнозираната печалба може да послужи за основа при разработването на план за печалба или за сравнение с други разчети на стопанската единица. За средногодишния темп се изчислява следната средно-геометрична величина:
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Когато се анализира брутната печалба, се изследват измененията, настъпили в състава и структурата й. Търсят се възможности за отразяване на влиянието на факторите, предизвикали общите изменения в печалбата. По начина на формирането й се анализира влиянието на приходите и на разходите както следва:

П = Пр – Р

Този израз може да се разшири, като приходите се изразят по състав (по групи), а разходите – по групи или видове. Връзката е пряка и с метода на верижното заместване се изразява количественото влияние на посочените фактори.

Върху печалбата оказват влияние много фактори, но основно обема на дейността и структурата на постигнатия обем. Тези два фактора влияят върху печалбата посредством предизвиканите от тях изменения в приходите и в разходите, свързани с изпълнението на определения обем при формираната структура. При относителен преразход печалбата бележи снижение, отразено в неговата сума, а при относителна икономия – обратно. Влиянието на тези основни фактори, отразяващи въздействието на всички останали такива, може да се определи направо, като се използват зависимостта и връзката между фактори и резултат:
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  ( изменението на обема (V) се умножава по базисната рентабилност, определена въз основа обем дейност.
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( изменението на рентабилността, определена на база обем дейност – по същество отразяващо структурните промени в обема, се умножава по фактическия обем дейност и се дели на 100.
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( изменението на равнището на разходите се умножава по фактическия обем дейност.

Определянето на влиянието на основните фактори по посочения начин се използва при анализа на печалбата по дейности, като: търговска дейност, изкупуване на селскостопански произведения, промишлени дейности, транспортна дейност.

Освен абсолютната печалба се измерва и относителна величина, която се нарича рентабилност – тя представлява отношението на печалбата към определената база. В практиката за база са приети обемът на дейността, капиталът – общо, основен и оборотен, разходите. Може да се възприеме и друга база – приходите, фонд работна заплата и др. Във всички случаи рентабилността изразява степента на натрупване спрямо базата. Като показател рентабилността е сравнима и рефлектира в резултата от стопанската дейност.

Когато се анализира влиянието на факторите, които въздействат върху рентабилността, изследването обикновено се свежда до начина на измерването й.


- при база обем дейност най-често използвания начин за изразяване на рентабилността е следният:
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- при база капитал на кооперацията:
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В този случай рентабилността може да се определи поотделно за основния и оборотния капитал.


- при база разходи:
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Рентабилността и тук може да се определя общо и по отделните дейности. Налице е възможността за количествено изразяване на влиянието на двата фактора – печалба и база, които със своите изменения могат да предизвикат положителни или негативни проявления на рентабилността.
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4. Организационна структура на “Български пощи” ЕАД

  “Български пощи” ЕООД:


а) ТП (Териториално предприятие) “СПС” София, което включва 140 Пощенски станции в гр. София, както и звено Международна разменна пощенска станция и разменна пощенска станция при Митницата. ТУ “СПС” се разделя на 5 РПС (районни пощенски станции). Всяко РПС включва 25-30 станции. Също така към ТП “СПС” има организирано звено Подвижни пощенски съобщения (ППС) към депо “Надежда”;


б) 27 окръжни управления на съобщенията.

5. Изчисляване на показателите от теоретичната част
Използвани са данни от отчетите за приходи и разходи за първите тримесечия съответно за 2000 г. и 2001 г.


5.1. Показатели за анализ на разходите:



5.1.1. Обща сума на разходите:


I тримесечие 2000 г. – 3 039 079 лв. 


(Обем дейност: 4 269 331 лв.)*


I тримесечие 2001 г. – 3 283 458 лв.



(Обем дейност: 5 251 302 лв.)


* за обем дейност в нашия случай приемаме “Приходи от дейността” от отчета за приходите на предприятието.



5.1.2. Равнище на разходите:

За 2001 г. 
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За 2000 г. 
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а) приемаме 2000 г. за базисна и изчисляваме изменението на разходите - 
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 = 62,5 – 71,2 = -8,7 лв. ( това отразява положителното явление по отношение дейността на стопанската единица, т.е. имаме намаление на разходите;



б) изчисляваме относителната икономия:  
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5.1.3. Темп на намаление (увеличение):
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5.1.4. Анализ на структурните изменения на разходите - изчисляваме коригираната стойност на разходите:
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 =3738084 лв. – това е сумата на разходите, която съответства на изменението на обема , оттук влиянието на обема е: 
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5.2. Показатели за анализ на приходите:



5.2.1. Изменение на приходите:
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= 5253166 – 4271401 = + 981765 лв.  - това е абсолютната величина на измененията в приходите.
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5.2.2. Равнище на приходите:

За 2001 г.: 
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За 2000 г.: 
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5.2.3. Изменения в структурата и в обема:
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лв е влиянието на обема върху приходите;
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това е влиянието на промяната на структурата върху приходите.

5.3. Анализ на печалбата:



5.3.1 Брутна печалба: П = Пр – Р



- за 2001 г. – П1 = Пр1 – Р1 = 1 969 708 лв.



- за 2000 г. – П0 = Пр0 – Р0 = 1 232 322 лв.



5.3.2 Абсолютни и относителни изменения:
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5.3.3. Влияния на обема на дейността и структура на постигнатия обем:
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( влиянието на изменението на обема (V) върху печалбата.
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 = -525 лв. ( влиянието на изменението на рента​билността, определена на база обем дейност. 
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= + 456 863 лв.( влиянието на изменението на равнището на разходите.



5.3.4. Рентабилност:



а) относно обема 
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б) относно разходите
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